
 
 
 

„Was machen  
Profiakquisiteure?“   
 
· Wir besuchen Ihre Nochnicht-Kunden,  
· wecken Interesse, ermitteln den Bedarf 

und  
· übergeben die heißen Interessenten an 

Ihre eigenen Fachberater .  
 
 

„Wie funktioniert das?“  
 
Sie geben uns eine Liste Ihrer potentiellen Kun-
den, und wir stellen den Erstkontakt her: Als 
Profiakquisiteure   
  
· treten wir in Ihrem Namen vor Ort bei Ihren 

Zielgruppen auf - denn ein persönlicher 
Eindruck sagt mehr als 100 Anrufe; 

· recherchieren wir für Sie vertriebsrelevante 
Daten (Umsatzerwartung, Bedarf, bestehen-
de Lieferanten, etc.); 

· akquirieren wir für Sie jedes einzelne der 
besuchten Unternehmen vollständig durch:  
o Kein Interesse -> warum nicht?  
o Interesse später -> wann genau?  
o Interesse an Fachberatung -> sofort! 

· geben wir die heißen Interessenten unmit-
telbar an Sie weiter und vereinbaren qua-
lifizierte Termine;  

· erstatten wir Ihnen regelmäßig Bericht;  
· sind wir für Sie dort einsatzbereit, wo Sie 

uns gerade brauchen (Markteinführung, 
Zielgruppen-Ausweitung, etc.)  

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

„... und beratungsintensive 
Produkte / Lösungen?“ 
 
Seit unserer Gründung am 1. 1. 1999 waren 
wir vornehmlich für beratungsintensive Lösun-
gen tätig – hier nur einige Referenzbeispiele:  
 
· 3D-Scanning und 3D-Modelling 
· CD-Schweißverfahren 
· Hochwertige PC-Drucker  
· Ingenieur-Dienstleistungen 
· Kommunikationsanlagen 
· Komplexe IT-Lösungen  
· Kugellager, Wälzlager, Gelenklager 
· Lagerverwaltungssystem 
· Management-Tools für Netzwerke 
· Metallveredelung 
· Oberflächenbeschichtung  
· Rabattkarten-System (im Einzelhandel) 
· Vollautomatisches Parksystem  

und vieles andere mehr ...  
 
 

   

 
 
 
 

„ Wozu dann überhaupt noch 
eigene Vertriebsmitarbeiter?“  
 
Stop! Ihre eigenen Fachberater können und 
wollen wir nicht ersetzen. Unser Vorschlag: 
Führen Sie die längst überfällig e personelle 
Tren nung von Akquise und Fachberatung ein! 
Als Profiakquisiteure  trennen wir für Sie die 
Spreu vom Weizen, arbeiten Hand in Hand mit 
Ihren Fachberatern; diese gehen nur noch dort-
hin, wo Interesse und Bedarf gegeben ist.  
 
 

„... und die Kosten?“  
 
Gegenfrage: Was kosten denn Ihre angestell ten 
Fachberater im Außendienst? Rechnen Sie 
bitte die Kosten eines Fachberaters zusammen 
für  
 
· Bruttogehalt und Lohnebenkosten  
· Weihnachtsgeld, Urlaubsgeld  
· Krankheits- und Fehlzeiten  
· Spesen, Privatnutzung PKW 
· Verwaltungsaufwand  
 
Demgegenüber sind unsere Profiakquisiteure
zwar nicht billiger, wohl aber flexibler einsetz-
bar: personell, zeitlich, örtlich!  
 
Wenn Sie Interesse haben, nutzen Sie bitte 
unsere ANGEBOTS-ANFRAGE. Gern unterbrei-
ten wir Ihnen ein Angebot.  

 

  

 



„Wir suchen Handelsvertreter..“ 
 
Gern wollen wir Ihnen den Unterschied zwi-
schen Handelsvertretern und uns kurz ver-
deutlichen:  
 
Handelsvertreter sind in der Regel in eigenem 
Namen tätig und haben in der Regel mehrere 
„Vertretungen“.  
· Als Profiakquisiteure  identifizieren wir uns 

zu 100% mit Ihrem Unternehmen, setzen 
die volle Zeit für Sie ein – „Bauchladenpro-
bleme“ gibt es nicht.  

 
Handelsvertreter sind in der Regel nicht 
berichtspflichtig.  
· Von Profiakquisiteuren  erhalten Sie 

Bericht über jeden einzelnen Kunden-
kontakt – zwischen 8 und 12 pro Tag.  

 
Wenn es mit einem Handelsvertreter eine Zeit 
lang tatsächlich funktioniert, stellt er am Ende 
bekanntlich Abfindungsanprüche.  
· Als Profiakquisiteure  ist unser Honorar 

ausschließlich zeitbezogen, die von uns 
initiierten Umsätze gehören zu 100% Ihnen! 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 

Ihnen sind gleich spontan Ideen gekommen, wie Sie u nser 
Marketing-Tool umsetzen wollen? Nutzen Sie diesen R aum, 
um sie festzuhalten!  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
Profiakquise Dr.Langhans GmbH 
AUSSENDIENST-MIETEN.DE 
Einsteinstr. 59, D - 89077 Ulm  
Fon + 49 731 9310600, Fax + 49 731 9310601 
e-mail: info@aussendienst-mieten.de  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neue Kunden  
durch  
Profiakquisiteure!  
  
 
 
 
 
 
 

 
 


